WIE DU DEINE

RICHTIG VERKAUFST!

DIE BESTEN TIPPS FUR DEINEN
ERFOLGREICHEN VERKAUF




Wohrlgefﬁhl,

IMMOBILIEN

Ich optimiere Immobilien mit
Herzblut durch und durch!
»lch bin seit iber 10 Jahren erfolgreich in der Immabilien-

welt und im Bereich Kundenbetreuung, Dienstleistung,

Verkauf und Prdsentation tédtig: Immer mit einem Leitsatz...

Wenn Du liebst was Du machst,
kommt der Rest von ganz allein!

Mit dieser Energie habe ich meine grofiten Erfolge erzielt:
Einrichten, Gestalten, Dekorieren, das ist fiir mich schon
immer eine Herzensangelegenheit und Immobilien sind

meine Leidenschaft!*

Probiere es aus!
Wenn du Fragen zum Thema Homestaging hast, speziell zu
Kosten und Durchfiihrung, beantworte ich diese gerne per-

sdnlich. Oder falls du bereits eine Immobilie im Kopf hast,

fi.irfdie ein Homestaging passend ware, ruf mich einfach an.

freue mich auf unser gemeinsames Projekt, auf deine

n und deine Immobilie!

Wohngefiihl Sonsbeck
Sabrina Sluka

Breslauer StraBe 9
47665 Sonsbeck

Mobil: +49 1517 4506328
E-Mail: info@immobilien-sonsbheck.de

www.wimmobilien-sonsbeck.de
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MIT GUTEM HOMESTAGING MEHR ERREILHEN

Herzlichen Glickwunsch zu deiner
Entscheidung, deine Immobilie zu verkaufen!
Der Verkauf einer Immobilie ist ein
bedeutender Schritt, der sorgfaltige Planung MAXIMIERE
und eine strategische Herangehensweise DEINEN
erfordert. Diese Anleitung bietet dir eine
umfassende Sammlung von Tipps und Tricks,
um dir dabei zu helfen, deinen Verkaufsprozess
zu optimieren und deine Immobilie erfolgreich
zu verkaufen.

MIT MEINEN

TIPPS FUR
fur den entspannten Immobilienverkauf. DEINEN

(eine Sapripa ”é‘“"(f

Mit Gber 11 Jahren Erfahrung in der Branche,
bin ich deine kompetente Ansprechpartnerin
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Mach deine Immobilie verkaufsbereit, indem du Reparaturen durchflhrst,
Unordnung beseitigst und die Immobilie reinigst.

Uberlege, ob Renovierungen oder Verbesserungen den Wert erhéhen kénnten.
Manchmal kdnnen kleine Investitionen grolde Auswirkungen haben.

WWW.IMMOBILIEN-SONSBECK.DE



IN SZENE SETZEN

Die Vorbereitung deiner Immobilie fir den Markt ist wichtig. Investiere etwas Zeit
in einen hochwertigen Look flr deine Raumlichkeiten. Auch oder gerade wenn
du schon lange in deinem Zuhause wohnst, ist es maglicherweise eine gute Idee,
ganz genau hin zu sehen und die eigenen Raumlichkeiten bestmadglich fur den
Verkauf vorzubereiten. Dein gemutliches Wohnzimmer ist sicher total schén, doch
eignet es sich auch fur Besichtigungen und die Prasentation im Exposé? Finden
wir es heraus!

Tipp 1: Deine Raume sollten entpersonalisiert sein, d.h. persénliche Fotos oder
viel Deko und sonstige Dinge des taglichen Gebrauchs sollten vor der Vermark-
tung besser entfernt werden. Je weniger personliche Gegenstande man sieht, des-
to besser. Denn potenziellen Kaufern hilft es, sich besser mit dem Raum zu identi-
fizieren und sich vorzustellen, dort zu leben.

Inszeniere deine Raume, um potenzielle Kaufer anzulocken und ihre Vorstellungs-
kraft zu aktivieren.




Tipp 2: Investiere in hochwertige Fotos, die das Beste aus deiner Immobilie zeigen.
Es gibt keine zweite Chance fUr den ersten Eindruck. Egal ob Interessenten deine
Immobilie in deinem Exposé oder online sehen: professionelle Fotos sind oft das
erste, was sie sehen. Daher kdnnen sie den entscheidenen Unterschied zwischen
einem Klick auf deine Immobilie oder dem Weiterblattern machen und dich auch
positiv von anderen Angeboten abheben.

lip 3

Preisgestaltung richtig machen. FUhre eine gewissenhafte Marktforschung
durch, um den richtigen Preis fur deine Immobilie festzulegen.

BerUcksichtige den Zustand der Immobilie, vergleichbare Verkaufe in der
Nahe und den aktuellen Markttrend.

Noch besser ist allerdings wenn du dir Uber ein professionelles Wertgut-
achten einer erfahrenen Immabilienmaklerin Klarheit verschaffst und so
sicherstellen kannst, dass alle Parameter fur die Beurteilung und Einwer-
tung einbezogen wurden.

WWW.IMMOBILIEN-SONSBECK.DE




HILFE - JA ODER NEIN?

Drofessionel(e

Erwage die Zusammenarbeit mit einer Immobilienmaklerin, die Uber Fachwissen
und Erfahrung im Verkauf von Immobilien verflgt.

Eine Maklerin wie ich, kann potenzielle Kaufer ansprechen, Verhandlungen fuhren
und den Verkaufsprozess effizient abwickeln.

Deine Vorteile mit einer professionellen Hilfe liegen auf der Hand: ich biete dir
umfassende Marktkenntnis und Fachwissen, um den optimalen Preis fur deine
Immobilie festzulegen.

Mein Netzwerk von Kaufern und Fachleuten ermoglicht es mir, den Verkaufspro-
zess effizient zu gestalten und auf Ressourcen wie Marketingkanale, Werbefach-
leute, Fotografen und potenzielle Interessenten zurtckzugreifen. Dartber hinaus
ubernehme ich naturlich die Verhandlungen, um den bestmaoglichen Preis zu er-
zielen und entlaste dich von zeitaufwandigen Aufgaben wie Besichtigungen und
Papierkram.

Fur dich bleibt der gesamte Prozess entspannt.




Warum benotige ich ein

Welche Verkaufsunterlagen Homestaging?
werden bendtigt?

Wer ist Uberhaupt
Wie gestalte ich den die Zielgruppe?

Verkaufspreis?

Welche weiteren
Anreize kann ich meinen
Kaufern bieten?

Welche Fotos
setze ich ins Netz?

Wie prasentiere ich meine
Immobilie?
Reicht es aus die
Immobilie
nur online zu stellen
und abzuwarten?

Uber welchen
Kanal vermakte ich
meine Immobilie?

Vx
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FUR DEN VERKAUF

Ebenfalls eine Aufgabe die sowohl deine Maklerin tbernehmen kann, die du aber
auch selbst koordinieren kannst:

Stelle sicher, dass du alle relevanten Unterlagen wie Grundrisse, Genehmigungen
und Finanzierungsunterlagen griffbereit hast.

Dies erleichtert den Verkaufsprozess und vermittelt potenziellen Kaufern
Vertrauen. Unvollstandige Unterlagen kénnen den Verkauf unndtig verzogern.
Je mehr aussagekraftige Unterlagen du vorlegen kannst, desto besser kannst du
deine Kaufer von der Qualitat deiner Immobilie Uberzeugen. Gerne helfe ich dir
bei der Beschaffung aller Unterlagen.

Grundbuchauszug nicht alter als 3 Monate

Grundrisse aktuell
Wohnflachenberechnung

Schnitte

Energieausweis

Nebenkosten, Heizung, Gas, Strom,
Wasser, Grundbesitzabgaben

®  Gebdudeversicherungsnachweis

@® Renovierungsliste
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AUSSAGEKRAFTIG UND VOLLSTANDIG

Ein Uberzeugendes Exposé ist ein wichtiges Instrument fur dich, um potenziel-
le Kdufer anzusprechen und ihnen alle relevanten Informationen Uber deine

Immobilie zu vermitteln.

Ein gutes Exposé sollte dabei alle wichtigen Informationen Uber die Immobilie und
ihre Alleinstellungsmerkmale liefern, sowie gro3e und professionelle Fotos bieten,
um interessierten Kaufern einen moglichst guten Uberblick zu bieten.

Die wichtigsten Informationen, die in ein
Exposé immer hinein gehdren, sind die
Lage, Grolde, Zimmeranzahl, Ausstattung,

wenn vorhanden ein Grundriss, die energe-

tischen Kennwerte, dein Wunschpreis und
deine Kontaktdaten.

Du kannst das Exposé natUrlich selber mit
verschiedenen Programmen erstellen und
drucken. Es ist jedoch empfehlenswert,

sich an eine Expertin zu wenden, um sicher-

zustellen, dass das Exposeé alle relevanten
Informationen enthalt und deine Immobilie
professionell prasentiert wird.

Dabei ist es wichtig, genaue Informationen
Uber die Immobilie zu sammeln, hochwerti-
ge Fotos zu verwenden, eine klare und
Ubersichtliche Struktur einzusetzen und
alle relevanten Details prazise und anspre-
chend aufzubereiten.

Grundsatzlich vermittelt ein aufwandig auf-
bereitetes Exposé immer einen guten ers-
ten Eindruck. Somit trifft man als Verkaufer
immer die richtige Wahl, wenn man sich far
die Erstellung entscheidet.

ICH LASSE MEINE
EXPOSES NACH DER
ERSTELLUNG DURCH
EINE

IN EINER LOKALEN
DRUCKEREI IN
KLEINER AUFLAGE
DRUCKEN UND

LEGE SEHR VIEL WERT
AUF EINE HOCHWER-
TIGE HAPTIK UND
EINE GLEICHBLEIBEN-
DE, PROFESSIONELLE
OPTIK.




MOCHTEST DEINE IMMOBILIE
ERFOLGREICH VERKAUFEN?

DANN BEACHTE DIESE TIPPS.
WENN DU HILFE BEIM
IMMOBILIENVERKAUF BENOTIGST,
BIN ICH GERNE DEINE ANSPRECH-
PARTNERIN UND

PROFESSIONELLE UNTERSTUTZUNG
FUR DEN VERKAUF.

IMMOBILIENSLUKA
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)  SLUKA@IMMOBILIEN-SONSBECK.DE


https://www.instagram.com/immobiliensluka/
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Vorbereitung abgeschlossen?

Raume entpersonalisiert?

Professionelle Fotos geschossen?

Exposeé erstellt?

Unterlagen vervollstandigt?

Verkaufspreis realisitisch?

Wertgutachten erstellt?

Vermarktung gestartet?

WWW.IMMOBILIEN-SONSBECK.DE
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